	№
	Детализация заказа:
	Ответ Контрагента (Обязательное заполнение всех строк)

	01
	Страна нахождения контрагента 
	

	02
	Город поставки оборудования
	

	03
	Наименование ближайшей жд станции
	

	04
	Полное наименование организации контрагента и ИНН
	

	04.1
	Банковские реквизиты, наименование банка контрагента
	

	05
	ФИО руководителя, контактный телефон, сайт компании, email компании и руководителя
	

	06
	ФИО доверенного лица на ведение переговоров, контактный телефон, email
	

	07
	Наша компания намерена производить:
	

	07.1
	Плитные материалы: ДСП, ОСП, МДФ, фанера
	м3 в год

	07.1.1
	Формат листа евро/китайский, ламинация нужна/не нужна
	

	08
	Планируемая производительность оборудования 
	в сутки/месяц/год

	09
	Сырье, на котором планируете работать
	

	10
	Имею лимит электроэнергии 
	кВтч

	11
	Производственная площадь (д*ш*в)
	м2

	
	Размеры цехов (д*ш*в)
	

	
	Площадей нет, надо строить
	

	12
	Котельная для получения пара имею /не имею 
	тонн/час

	13
	Наличие бойлеров?
	

	14
	Нужен ли трансформатор?
	

	15
	Хочу оборудование по стандартам:
	

	16
	Хочу работать в валюте:
	

	
	Доллары США
	

	
	Рубли РФ
	

	
	Другое
	

	17
	Пуско-наладка требуется /не требуется
	

	18
	Разработка проекта нужен/не нужен
	

	19
	Бюджет на данный проект 
	

	20
	Что вы хотите делать из полученного продукта 
	ДСП бывает мебельного, строительного качества. 
Целлюлоза нужна для получения писчей или туалетной бумаги, это разные машины. Не зная назначение конечного товара, тяжело судить какое оборудование поставлять.

	21
	Пункты 01-06 обязательны к заполнению, т.к. без этой информации невозможно установить серьезность ваших намерений и рассчитать транспортную составляющую контракта.
Пункт 08- 15 желательны к заполнению, не зная производительности, сырья, не имея данных о наличии энергетики невозможно рассчитать стоимость вашего заказа.
Пункт 15 означает, какая степень механизации/автоматизации будет на вашем предприятии, тоже самое оборудование по стандартам ЕС стоит в 1,5-2 раза выше, чем стандарта РФ и минимум в 3 раза дороже, чем стандарт КНР.
Пункт 16 от валюты контракта зависит система расчетов сторон.
Пункты 17-18 решает только контрагент, нужны ли они ему. В России многие отказываются от пуско-наладки. Небольшие компании, строящие небольшие предприятия, решают с местными властями вопрос на разрешение строительства без подачи проекта на согласование. Все это решает только контрагент, а наша задача выполнить его волю.
Пункт 19 один из самых важных вопросов, если у вас нет бюджета, то нам не о чем вести переговоры. Если нет бюджета, но собираетесь получить его в банке, значит вам нужен бизнес план под проект. Бизнес план на коммерческой основе можем вам сделать и вам будет с чем идти в банк.
Пункты 1,2,3,4,7,8,15,16,17,19,20 обязательны к заполнению, без заполнения этих пунктов дальнейшее сотрудничество невозможно


